Grundlage des Vertriebscontrollings

Das Vertriebscontrolling muss sehr sorgfaltig an Geschaftsmodell und
strategische Aufstellung angepasst werden.

Vertriebscontrolling unterstiitzt den Vertrieb dabei, ...

den Vertriebsprozess steuern

den Ergebnisbeitrag

Interne und externe Vertriebsstruktur . .
optimieren

den Kunden kennen

!

den Wettbewerb einzuschitzen

auf Basis des Geschaftsmodells, der Ziele und der Strategie

(und damit der Vertriebsstrategie und Vertriebsorganisation)

© 4C GROUP AG | 4cgroup.com | kontaktaufnehmen@4cgroup.com



	Das Vertriebscontrolling muss sehr sorgfältig an Geschäftsmodell und strategische Aufstellung angepasst werden.
	Sales controlling must be very carefully adapted to the business model and strategic positioning.

