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Das Vertriebscontrolling muss sehr sorgfältig an Geschäftsmodell und 
strategische Aufstellung angepasst werden.

Grundlage des Vertriebscontrollings

Vertriebscontrolling unterstützt den Vertrieb dabei, …

Interne und externe Vertriebsstrukturden Kunden kennen den Ergebnisbeitrag 
optimieren

den Vertriebsprozess steuern

den Wettbewerb einzuschätzen

auf Basis des Geschäftsmodells, der Ziele und der Strategie
(und damit der Vertriebsstrategie und Vertriebsorganisation)
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